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“Le levier , c ’est  le 
naïf  qui répercute 
le message.”

“Plus l es mai llons sont 
nombreux, plus  votre l evi er 
est  p uissant. ” 





“  Décomposer  
l’adversaire de 
l’ intérieur.”

“I l s’ag it  d ’ut il iser  
un repo ussoir , 
c’est-à-dire  un élément qui  
réverbère notre manoeu vre 
[…] sans jamais s’e n p rendre 
dire ctement à l’adversaire. ”





“Pour le casser, 
il faut le tordre. 
L’agent d’influence n’est  jamais 
pour, toujours contre, sans autre 
but que donner du jeu, du mou, 
tout décoller, dénouer, défaire, 
déverrouiller.”
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